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INFORMAZIONI PERSONALI
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Luogo e data di nascita
Nazionalita

Servizio di Leva
Onorificenze

ESPERIENZA LAVORATIVA

* Date

*Nome e indirizzo del datore di lavoro

+ Tipo di azienda o settore
» Lavoro o posizione ricoperti

» Principali mansioni e responsabilita

GIOVANNI PAOLO VILLARI

VIA ALBERTO TALLONE, 84
00123 Roma

+39 338.4339258
gnnvll@gmail.com
RomA 11 OTTOBRE 1979

ITALIANA
AssoLTO (2001-2002) ARMA DEI CARABINIERI — CAMERA DEI DEPUTATI

CAVALIERE DELL'ORDINE AL MERITO DELLA REPUBBLICA ITALIANA — SU PROPOSTA DELLA PRESIDENZA
DEL CONSIGLIO DEI MINISTRI - DATA DEL CONFERIMENTO: 27/12/2017

DA GiuGno 2013

FEDERAZIONE ITALINA SPORT EQUESTRI — VIALE TIZIANO, 74 — ROMA
FEDERAZIONE SPORTIVA NAZIONALE

Marketing Manager

Analisi, Programmazione, Realizzazione, Controllo e Gestione degli eventi sportivi nazionali,
internazionali e delle attivita promozionali; gestione e acquisizione sponsorizzazioni;

dal 2013 al 2014 la Federazione era sotto il controllo del Commissario Straordinario Awv.
Gianfranco Rava, Segretario Generale Dr. Alessandro Barbera (2013), Colonnello Max André
Barbacini (2014), il mio incarico era il mantenimento e il potenziamento delle sponsorizzazioni;
la missione era quella di dare un'immagine coordinata della Federazione cambiando la
percezione all'esterno; nel 2014 in occasione dei World Equestrian Games in Normandia la
Federazione ha subito il primo grande cambio di rotta presentandosi con un’immagine
coordinata e attivazioni significative con i partner che hanno creduto e investito nel progetto;

Dal 2015 al 2016 con la Presidenza del Cav. Vittorio Orlandi, Segretario Generale Avv. Walter
Caporizzi, il cammino intrapreso nel biennio precedente viene consolidato; mi vengono affidati
incarichi di rilievo come Responsabile del Dipartimento Proprietari di Cavalli e gestione
dell'Ufficio Acquisti; in termini di marketing I'obbiettivo era quello iniziare a lavorare sempre piu
sul Team Italia valorizzando gli atleti, sancendo nuove partnership di valore tecnico, dando
maggiore importanza e sviluppo agli atleti in quanto I'esigenza era di presentarsi ai Campionati
Europei di Aachen nel 2015, alle Olimpiadi e Para Olimpiadi di Rio 2016, con una nuova logica
di Team ltalia rendendo quest'ultimo aspirazionale per i giovani cavalieri che praticavano gli
sport equestri, per I'appunto in quegli anni i numeri di tesserati della Federazione ebbe
un'importante crescita.
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ISTRUZIONE E FORMAZIONE
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» Principali materie / abilita
professionali oggetto dello studio

+ Qualifica conseguita

Dal 2017 ad oggi la FISE ha come Presidente I'Avv. Marco di Paola, Segretario Generale Dr.
Simone Perillo i quali hanno voluto dare un nuovo assetto alla Federazione; mi ¢ stata data la
possibilita di creare un team strutturato e dedicato solo ed esclusivamente alla attivita di
marketing. Di comune accordo con la dirigenza stato intrapreso un percorso di rafforzamento del
brand istituzionale, tale da permettere una crescita esponenziale delle entrate per
sponsorizzazioni, tale crescita € andata di pari passo con lo sviluppo dei singoli eventi: FISE
AWARDS, Ponyadi, Arena FISE e Piazza di Siena, tutti completamente gestiti all'interno
dell'ufficio marketing. Sono a capo del progetto che accompagnera i nostri atleti alle Olimpiadi e
Para Olimpiadi di Tokyo 2020, tale attivita ha come obbiettivo quello di unire il PASSATO
(Cavaliere Mauro Checcoli 2 medaglie d'Oro alle Olimpiadi di Tokyo 1964) — PRESENTE (gli
atleti che parteciperanno alle prossime Olimpiadi) - FUTURO (i nostri giovani campioni) dando
valore e lustro agli sport equestri.

Eventi di rilievo ai quali ho preso parte come delegazione: Olimpiadi e Para Olimpiadi: Rio 2016;
Campionati del Mondo: Normandia 2014 - Tryon 2018; Campionati Europei: Aachen 2015 -
Goteborg 2017; Piazza di Siena 2014-2015-2016, dal 2017 ad oggi in partnership con CONI
SERVIZI SpA - Ufficio Marketing, ricerca e Sviluppo; FieraCavalli Verona - “Arena FISE"
padiglione dedicato alle competizioni di carattere nazionale, FISE Awards — evento rivolto agli
atleti che hanno conseguito risultati di rilievo internazionale; Ponyadi — evento che vede
coinvolta la base degli sport equestri proveniente da tutta Italia; Cavalli a Roma — fiera che
ospita competizioni indoor che coinvolgono atleti provenienti da tutto il territorio nazionale;

DA GENNAIO 2011 A MAGGIO 2013

SECURITY SERVICE S.R.L — VIA DELLE SETTE CHIESE, 233 — ROMA

Servizi rivolti al mercato nazionale ed internazionale nel campo della security e facility

Divisione Commerciale — Key Account

Pianificazione e gestione delle attivita di vendita di servizi e/o prodotti alle aziende (enti pubblici
e privati) nel rispetto delle politiche commerciali. Assistenza e fidelizzazione dei clienti esistenti,
analisi di mercato e acquisizione di nuovi clienti, elaborazione offerte e proposte tecniche,
gestione delle trattative. Reportistica e monitoring delle vendite e gestione del credito.

DA APRILE 2009 A DicEMBRE 2010

METRONOTTE CITTA DI ROMA — VIA PRINCIPE AMEDEO, 23 — 00185 RoMA
Servizi di vigilanza privata

Divisione commerciale — Area Sales Manager

Programmazione, coordinamento e sviluppo dellattivita della rete di vendita nellarea di
competenza assegnata, gestione del rapporto con il cliente nel pre e post vendita. Monitoraggio
dell'andamento di vendita del prodotto in rapporto con i budget assegnati. Elaborazione offerte
commerciali e sviluppo nuovi contatti clienti.

DA OTTOBRE 2002 A MARZO 2009

GRUPPO SECURITAS - VIA AURELIA, 788 — 00165 Roma
Servizi di Vigilanza e sicurezza

Divisione commerciale — Account Executive

Vendita e promozione di prodotti e servizi di sicurezza, sviluppo del portafoglio clienti nell'area
assegnata. Gestione diretta dei clienti acquisiti, customer satisfaction. Monitoraggio dell'attivita
commerciale e predisposizione reportistica periodica.

Anno Accademico 2004/2005
Laurea in Scienze della Comunicazione presso I'Universita degli Studi L.U.M.S.A. di Roma
Titolo della tesi: “La comunicazione dell’Arma dei Carabinieri

Laurea Vecchio ordinamento



CAPACITA E COMPETENZE
PERSONALLI

CONOSCENZE LINGUISTICHE
MADRELINGUA

ALTRA LINGUA

+ Capacita di lettura

+ Capacita di scrittura

* Capacita di espressione orale

CAPACITA E COMPETENZE
TECNICHE

CAPACITA E COMPETENZE
RELAZIONALI

CAPACITA E COMPETENZE
ORGANIZZATIVE

ITALIANO

INGLESE
Ottimo
Ottimo
Ottimo

Ottima conoscenza dei sistemi operativi di comune utilizzo
Ottima capacita di lavorare in gruppo e in diversi ambienti acquisita grazie alle esperienze legate

al periodo universitario e successivamente sviluppata nell'organizzazione e coordinamento di
eventi di comunicazione

Flessibilita e apertura mentale, iniziativa, ottima predisposizione ai rapporti interpersonali con un
buon orientamento al problem solving, ottima capacita organizzativa e di team building

Dichiaro di appartenere alle Categorie Protette art. 18 della Legge 68/99, in quanto orfano per causa di servizio.
Ai sensi della legge 196/03 autorizzo ['azienda al trattamento dei miei dati personali

Roma, 08 settembre 2020



